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LIGA COMERCIAL DE DIAGNOSTICOS Q3 2026
BASES OFICIALES

1. Objetivo de la Liga

La Liga Comercial de Diagndsticos tiene como objetivo reconocery premiar semanalmente a los
3 consultores comerciales que mas contribuyen al crecimiento de la categoria de Diagnodsticos
durante el Q3 2026, impulsando tanto las ventas como la ejecucion de las prioridades estratégicas
de la compainia.

Cada semana se premiara a los consultores con mayor puntuacion segun los criterios definidos en
estas bases.

2. Objetivos estratégicos

La liga esta disefada para acelerar las principales prioridades de negocio durante el periodo
septiembre-diciembre 2026:

1. Lanzamiento Veroval® Fusion
> Incrementar las ventas del lanzamiento.
> Aumentar la capilaridad y presencia en farmacias.
> Recompensar especialmente la introduccion del producto en nuevos puntos de venta.

2. Campana de Navidad
> Impulsar las ventas de productos vinculados (Caja metalica Duo Control) a la campana.
> Asegurar una correcta ejecucion en farmacia mediante implantaciones validadas.

3. Cross-selling
> Incrementar la venta cruzada de categorias complementarias y ganar profundidad de gama
en las farmacias
> Termometros digitales, termometros infrarrojos, oximetro de pulsoy autotest

3. Duracion

La Liga se desarrollara con caracter semanal.
> Fechadeinicio: 01/09/2026
> Fecha de finalizacion: 18/12/2026
> Duracién total: 16 semanas

Importante: La clasificacion es semanal y no acumulativa. Todos los participantes comienzan
cada semana con 0 puntos, independientemente de su resultado en la semana anterior.
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4. Criterios de puntuacion

Bloque estratégico Actividad Puntuacién

10 puntos por farmacia

Lanzamiento Introduccion en farmacia : -
15 puntos por cada farmacia adicional

Veroval® Fusion o
una vez alcanzado el objetivo

individual de 40 farmacias

Lanzamiento )
. Ventas 5 puntos por unidad facturada
Veroval® Fusion

Campana navidad Caja metalica 5 puntos por unidad facturada

15 puntos por implantacion validada

Campana navidad Ejecucion en farmacia . )
mediante fotografia en Yammer
; Pedido de termdmetros 10 puntos por pedido superior a 48
Termémetros L )
digitales unidades
) . ) 15 puntos por pedido superiora 4
Termometros Pedido de termdmetros IR .
unidades
Otras categorias Oximetro de pulso 5 puntos por pedido
Otras categorias Autotest 5 puntos por pedido

Capilaridad acumulada Veroval® Fusion: El contador de farmacias introducidas sera acumulado
durante toda la liga. Una vez alcanzado el objetivo individual de 40 farmacias, todas las nuevas
farmacias introducidas pasaran automaticamente a puntuar 15 puntos por farmacia en lugar de
10 puntos. El resto de los criterios de la competicion continuaran calculandose semanalmente y
la clasificacion seguira reiniciandose al comienzo de cada semana.

5. Metodologia de calculo y validacion de resultados

Los resultados de la Liga se calcularan tomando como referencia la actividad comercial generada
durante el periodo de competicion de cada semana, independientemente de la fecha efectiva de
facturacion de los pedidos.

A efectos de la competicion, se consideraran:
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> Las unidades comercializadas (Fusion y Caja metalica de Duo Control) durante el periodo
semanal de competicion.

> Las nuevas farmacias en las que se haya introducido Veroval® Fusion.

> Los pedidos tramitados de las categorias incluidas en gue cumplan los criterios definidos
para cada una (termometros digitales, termometros IR, oximetro y autotest). En este caso,
quedan excluidos los pedidos con valor cero procedentes de reposicion o compensacion
de producto.

> Lasimplantaciones de Campana de Navidad correctamente validadas.

Este criterio tiene como finalidad reflejar de forma mas precisa la actividad comercial desarrollada
por cada consultor durante la semana de competicion, evitando posibles desviaciones derivadas
de procesos administrativos, logisticos o fechas de facturaciéon ajenos a la actividad comercial
realizada.

5. Ejemplo puntuacion semanal

Consultora: Semana: Puntos sumados:
Ana (21/09 - 27/09) 165
Lanzamiento
f i t

Veroval® Fusion 5 farmacias 50 puntos
Lanzamiento

12 uni i t
Veroval® Fusion unidades vendidas 60 puntos
Campana navidad 2 unidades vendidas 10 puntos

2 pedidos de 48

Termdémetros 20 puntos
unidades P
Oximetro 5 pedidos 25 puntos
6. Premios

Cada semana se premiara a los tres consultores con mayor puntuacion con una tarjeta
MasterCard online con un saldo de 75€.

Total, de premios durante la liga:
> 716semanas
> 3ganadores semanales
> 48 premios en total
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La tarjeta se enviara online mediante un enlace SMS de la agencia Helloyalty al niUmero de teléfono
gue facilites. Este enlace SMS contendra un codigo que deberas utilizar para activar la aplicacion
y descargar la tarjeta digital.

7. Publicacion de resultados

La competicion se desarrollara en periodos semanales comprendidos entre el lunes y el domingo,
con la excepcion de la primera semana, que comenzara el 1 de septiembre de 2026.

Los resultados tendran caracter retroactivo y corresponderan siempre a la Ultima semana de
competicion finalizada.

El proceso de gestion de resultados seguira el siguiente calendario:

> Domingo: cierre de la semana de competicion.
> Lunes: extraccion, consolidacion y validacion de los datos.
> Martes: publicacion de resultados en la web oficial de la Liga y comunicacion de los

ganadores.

Semana Periodo de competicion Dias laborables Analisis y validacion Publicacion web
1 01/09/2026 - 06/09/2026 4 07/09/2026 08/09/2026
2 07/09/2026 - 13/09/2026 5 14/09/2026 15/09/2026
3 14/09/2026 - 20/09/2026 5 21/09/2026 22/09/2026
4 21/09/2026 - 27/09/2026 5 28/09/2026 29/09/2026
5 28/09/2026 - 04/10/2026 5 05/10/2026 06/10/2026
6 05/10/2026 - 11/10/2026 5 13/10/2026* 14/10/2026
7 12/10/2026 - 18/10/2026 4 19/10/2026 20/10/2026
8 19/10/2026 - 25/10/2026 5 26/10/2026 27/10/2026
9 26/10/2026 - 01/11/2026 5 02/11/2026 03/11/2026
10 02/11/2026 - 08/11/2026 5 09/11/2026 10/11/2026
11 09/11/2026 - 15/11/2026 5 16/11/2026 17/11/2026
12 16/11/2026 - 22/11/2026 5 23/11/2026 24/11/2026
13 23/11/2026 - 29/11/2026 5 30/11/2026 01/12/2026
14 30/11/2026 - 06/12/2026 5 07/12/2026 08/12/2026**
15 07/12/2026 - 13/12/2026 4 14/12/2026 15/12/2026

16 14/12/2026 - 20/12/2026 5 21/12/2026 22/12/2026



